
"Loin des projets informatiques en tunnel, 
Levanna nous a coaché pour nous faire 
construire notre outil de gestion Zoho. Le 
résultat: un outil parfaitement adapté, 
évolutif et maîtrisé en interne." 

— Margot,
 Responsable le Collège de la Pleine 

Conscience
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Client : 
Collège de la Pleine Conscience

Secteur d'activité :
Formation & bien-être

Produit utilisé : 

Le Collège de la Pleine Conscience propose 
des formations en méditation, principalement 
destinées aux professionnels de santé. Ses 
programmes incluent congrès, ateliers, 
retraites et voyages, visant à développer la 
présence attentive, la compassion et la 
sagesse. Fondé par des médecins, le Collège a 
élargi son public aux enseignants, chefs 
d'entreprise et autres professionnel.

CARTE D’IDENTITÉ 
DU PROJET CONTEXTE

À PROPOS DE NOTRE PARTENAIRE : LEVANNA

Après 5 ans comme CTO et cofondateur de startup, le fondateur a créé Levanna en 2013 pour aider 
startups et PME à digitaliser leurs activités. En s'appuyant sur une expertise en stratégie et opérations, 
Levanna conçoit des systèmes informatiques sur mesure (CRM, RH, applications personnalisées).



Lors de sa création, l’organisme devait rapidement se structurer pour devenir opérationnel. 
Conformément aux exigences des organismes de formation, il devait se soumettre à des 
contraintes administratives et réglementaires, obtenir un agrément et être audité 
régulièrement. Le développement commercial et la conformité nécessitaient la mise en 
place de processus rigoureux et d’un outil informatique adapté.

Développement d’un site WordPress pour la 
gestion du contenu éditorial et la présentation 
du catalogue de formations, synchronisé avec 
Zoho CRM. L’intégration des applications 
Zoho One, notamment le CRM, permet la 
gestion administrative des formations et des 
inscriptions, ainsi que le reporting et la 
communication omnicanal.

Un système d'information complet, 
principalement développé avec les 
applications Zoho One, et 
parfaitement intégré au site public 
via les API du CRM Zoho. L’équipe 
interne maîtrise pleinement son SI 
et peut l’adapter de manière 
autonome.
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